
Subline
über zwei Zeilen

Hier eine Folie mit Soennecken Purpose rein

„Digitalisierung, Home-
Office und New Work: 
Chance oder Zerreißprobe 
im Bürofachhandel?“



Georg Mersmann
Vorstand Soennecken eG
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Dafür sind wir bekannt
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Zentralregulierung Großhandel

Einzelhandel

Drucken & Kopieren

Büroeinrichtung

Nordanex

LogServe

Umsatz 2022 555 Mio. €

Geschäfts- & 

Vertriebsentwicklung

Umsatz 2022 199 Mio. €

2,7 Mio. Aufträge / Jahr

Zielumsatz 2022 6,5 Mio. €
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Zwei Game-Changer
Digitalisierung und Home Office
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Und trotzdem …



„Es wurde noch nie soviel über Büroarbeit 
gesprochen, wie zur Zeit.“



Nur die Fragen ändern sich

»Wie stelle ich meine Firma 
zukunftsfähig auf?«

»Was benötige ich für diese 
neue Arbeitswelt?«

»Welche individuellen Lösungen 
gibt es für mein 
Unternehmen?«»Wie organisiere ich 

mobiles Arbeiten?«

…?«



Und deshalb…



Hier eine Folie mit Soennecken Purpose rein



im Büro Zuhause

Durch Ausstattung, Technologie und Raum

Wir machen Arbeit lebenswerter …



Weiterentwicklung der Sortimentsbereiche
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Ausbau von 

Nachhaltigkeit/ Ökologie

Catering & Food:

Convenience Food, Bio & Fair 

Trade 

Ausbau von New Work und 

Home Office

Weiterentwicklung von 

Reinigung & Hygiene

Ausbau der Sortiments-

kompetenz im Bereich PSA

Technik:

Überarbeitung des Sortiments

Neue Sortimente

Eltern/ Kind Büro, Werkzeug

Fitness/ Worklife, Software

Konsolidierungen in allen 

Sortimentsbereichen

Megatrends & KundenwünscheNeues SortimentBestehendes Sortiment



Erfolgsmodell







Projekt

99 Arbeitsplätze

140 Mitarbeiter

Herausforderung

 Gebäudearchitektur

 Kulturveränderung

 Budget & Zeitplan

 Stauraumbedarf – 66%

Projektdauer: 28 Monate

Leistungen

 Machbarkeitsstudie

 Projektsteuerung

 Führungskräfte Workshop

 Mitarbeiterpartizipation

 Changeprozess

 Betreiberkonzept

 Planung & Umsetzung

 Ausschreibung

 Integration Ress.-software

~ 2.100.000 €



Projekt

7.000 Arbeitsplätze

15.000 Mitarbeiter

Herausforderung

 Zeitplan

 B2B2C Business

 Unternehmensziele

 Prozessintegration

 Bundesweiter Service

Projektdauer: 4,5 Monate

Leistungen

 Beratungsunterstützung

 Prozessarchitektur

 Systementwicklung

 Ausschreibungsverfahren

 Bestellplattform

 Kommunikation & Angebote

 Full-Service

~ 3.500.000 €



Kaffeemeister
Franchisekonzept
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* IT, Printing, Kaffee

Bürobedarf (B2B) 40%

Managed Workplace Solutions* 28%

Einzelhandel (B2C) 21%

Büroeinrichtung 11%

Umsatzstruktur 2022



Vielen Dank
für Ihre Aufmerksamkeit.


