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INFLATION
EIN DRITTEL DER BEFRAGTEN KMUs
GLAUBT, DASS SIE AUFGRUND DER 
INFLATION FINANZIELLE VERLUSTE 
HINNEHMEN MÜSSEN (RND, 2023).

DROHENDE
REZESSION

OPTIMISMUS BEI DEN KMUs IN 
DEUTSCHLAND NIMMT AB. SECHS VON 
ZEHN ERWARTEN EINE REZESSION IM 

JAHR 2023 (J.P. MORGAN).

DEUTSCHE KMUs 
STEHEN VOR NOCH NIE 
DAGEWESENEN 
HERAUSFORDERUNGEN

UNZUREICHENDE 
DIGITALIS IERUNG

2/3 ALLER DEUTSCHEN UNTERNEHMEN 
SEHEN SICH BEIM WANDEL ZUR 

INDUSTRIE 4.0 IM HINTERTREFFEN ODER 
BEREITS ABGEHÄNGT (BITKOM).
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73 % der Offline- und 
Inlandseinkäufer äußerten, dass sie 
künftig stärker online einkaufen 

möchten. 1

DIGITALES SOURCING & 
DISTRIBUTION

WIR KÖNNEN DEN WIND NICHT ÄNDERN, 
ABER DIE SEGEL ANDERS SETZEN.

Immer mehr Unternehmen 
konzentrieren sich auf interne 

Kostenoptimierungen und damit 
auch auf die Überprüfung der 

Lieferantenbeziehungen.

Parallele Beschaffung über große 
und kleine Entfernungen führt zu 

einer höheren Zuverlässigkeit, 
einer größeren Flexibilität und 

damit niedrigeren Gesamtkosten.

KOSTENOPTIMIERUNGEN 
- AUCH IN LIEFERKETTEN

DYNAMISCHE 
LIEFERKETTEN

1 Alibaba.com x Kantar - 2022 German 2B Brand Research
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VIER WEGE, WIE ALIBABA.COM SIE 
DABEI UNTERSTÜZEN KANN

UMFASSENDE 
DIGITALE LÖSUNG 

DIGITALISIERUNG DER 
BETRIEBSABLÄUFE

KOSTEN SENKEN

SICHERES HANDELN

1
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EINFACH DIGITAL GLOBAL5
Alibaba.com Confidential



Alibaba.com Confidential

UMFASSENDE 
DIGITALE LÖSUNG
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* Also have marketplace revenues 
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China Commerce

Marketplace (3P) Retailer (1P)* Wholesale Retail （1P+3P）

Wholesale

Local 
Consumer 
Services

Logistics LOGISTICS INFRASTRUCTURE

Cloud

ENTERPRISE COLLABORATION AND LOW-CODE DEVELOPMENT INFRASTRUCTURE

TECHNOLOGY INFRASTRUCTURE FOR CLOUD, IOT, AND DATA INTELLIGENCE
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International 
Commerce

Digital Media & 
Entertainment

Innovation 
Initiatives 

and Others

The Alibaba Ecosystem
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Our Mission:
To make it easy to do business anywhere



Die Kunden von Alibaba.com kommen aus allen Teilen der Welt. Mit mehr als 200.000 Anbietern

aus unzähligen Branchen und Dienstleistungsarten, inklusive Herstellung und Export, bietet

Alibaba.com mehr als 200 Millionen Produkte für mehr als 40 Millionen aktive globale

Geschäftskunden in über 40 Kategorien, inklusive Bekleidung, Schönheit & Körperpflege, Haus &

Garten, Unterhaltungselektronik, Maschinen und mehr.
>40m
B2B-Einkäufer

>200k
B2B-Verkäufer

>200
Länder und Regionen

18
Unterstützte Sprachen

WIR KONZENTRIEREN UNS AUF GLOBALEN HANDEL - SEIT MEHR ALS 20 JAHREN.
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EIN BREITES UND VIELFÄLTIGES ANGEBOT
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1 Vereinigte Staaten

2 Indien

3 Kanada

4 Brasilien

5 Australien

6 Großbritannien

7 Türkei

8 Pakistan

9 Mexiko

10 Italien

11 Frankreich

12 Deutschland

Globale Lieferketten Nachfrage nach Ländern

9

USA

GLOBALES ANGEBOT UND NACHFRAGE
FÜR DEUTSCHE KMUs
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❑ Besonders große Chance für Verkäufer
in der Kategorie Tools & Hardware

❑Mit weit über 100.000 Anfragen und 
Bestellungen pro Jahr  
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WHOLESALE PLATFORM ALIBABA.COM AT A GLANCE
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Unabhängig davon, ob Sie kleine Mengen schnell und häufig ein- oder verkaufen möchten, ob Sie
einen Partner für Forschung und Entwicklung finden wollen, oder ob Sie ein personalisiertes
Produkt erstellen möchten – auf Alibaba.com finden Sie ihr passendes Angebot.
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DIGITALER ONE-STOP VERTRIEB – EINFACH UND SCHNELL
FÜR COMMODITIES ABER AUCH SPEZIALANFERTIGUNGEN 
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PRODUCT CUSTOMIZATION –
EINFACH ONLINE PRODUKTE KONFIGURIEREN
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Supplier Profil-Verifizierungen
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VERKÄUFER-ZERTIFIZIERUNG VON STARKEN PARTNERN
SCHAFFT VERTRAUEN IM DIGITALEN UMFELD

…
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DIGITALISIERUNG DER 
BETRIEBSABLÄUFE
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BESCHAFFUNG 4.0  – EFFIZIENT UND DIGITAL 
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RFQ - DIE UMGEKEHRTE SUCHE 
448.892 AUSSCHREIBUNGEN WARTEN AUF SIE

https://sourcing.alibaba.com - 8. March 2023
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DIE UMGEKEHRTE SUCHE NACH „POWER DRILL“ 
ÜBER 204 RFQS - BIS ZU 8.000 STÜCK - IN DEN LETZTEN 3 TAGEN  

https://sourcing.alibaba.com - 8. March 2023
18
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CERTIFICATE

From electric scooters and bikes, to "green" single-use products like 
sugarcane straws, the sustainable product category is growing faster 
than any other. The number of executives who view corporate 
sustainability goals as "very important" more than doubled in just 
two years (63 percent vs. 25 percent) 

On Alibaba.com, new products were added to this category at six 
times the rate of other categories, on average.

To help buyers and sellers find sustainable product choices, 
Alibaba.com rolled out a green certification program:

"We are rolling out the green certificate program to showcase 
products which have acquired global and regional eco or green 
certificates" 
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KOSTEN SENKEN



Effiziente globale Beschaffung und 
Vertrieb von hochwertigen und 
kostengünstigen Produkten

HABEN SIE DIE KOSTEN IM GRIFF UND SETZEN SIE 
SICH TROTZDEM VON DER KONKURRENZ AB 

22
1 JP Morgan | 2 Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen

✓ Zunehmender Konkurrenz und Kostendruck: In einer Umfrage unter
>250 Führungskräften deutscher KMUs erwarten 2/3 der Befragen weiter
ein Umsatz- und Gewinnwachstum, auch wenn diese Zahlen gegenüber
2022 um 12% zurückgingen. 1

✓ Einfache Finanzierungsmöglichkeiten: Unternehmen können bis zu
50.000 USD an zinslosen Kredit für Bestellungen auf Alibaba.com nutzen. 2

Alibaba.com Confidential



SAISONALE VERANSTALTUNGEN UND MASSGESCHNEIDERTE 
PROGRAMME UNTERSTÜTZEN SIE IM DIGITALEN B2B 
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Die March Expo ist die jährliche, virtuelle B2B-Veranstaltung
für neue Trends. Sie hilft Ihnen, die Beschaffung einfacher,
erschwinglicher und planbarer zu machen und bringt Sie in
Kontakt mit innovativen Partner aus der ganzen Welt.

2m+
| Neue Produkte

4m+
| Artikel mit reduziertem Preis

60Tage*
| Bezahlen Sie innerhalb von 

200+
| Führende Anbieter

24

Neue Produkte 
und Hersteller Preisreduktionen Neues EinkaufserlebnisAbgesicherte Transaktionen

* Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen

B2B NEW TRENDS
INNOVATIVE PRODUKTE ZUR MARCH EXPO 2023
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SICHERES HANDELN



Globales Netzwerk an 
Zahlungsmöglichkeiten

Volle Transparenz auch 
bei Fremdwährungen 

Kostengünstig 
und effizient
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……

EINE VIELZAHL AN SICHEREN UND KOSTENGÜNSTIGEN 
BEZAHLSYSTEMEN UNTERSTÜTZEN SIE AUF ALIBABA.COM
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HANDELSVERSICHERUNG INKLUSIVE 
BEI BEZAHLUNGEN ÜBER ALIBABA.COM

https://tradeassurance.alibaba.com/

Payment terms : 
30/60 days

On-Time Delivery 
Guarantee Easy Return

Buy now, pay later Local Stock Local Service

Vor dem 
Verkauf

Beim
Verkauf

Nach dem
Verkauf
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Globale Logistiklösungen – auf Knopfdruck integriert

28

Instantly compare accurate

sea, air, and land freight quotes

that are cost-effective, fast, and
improve communication and

certainty between buyer and

supplier.

Our On-time Delivery

Guarantee covers 32 routes

in 169 countries and regions.

Track parcels through

our comprehensive and

transparent tracking system.

Kostenoptimiert Effizient Nachvollziehbar

Vergleichen Sie Preise für See-, 
Luft-, und Landfracht, um die 

optimalen Konditionen für Ihre
Lieferung zu finden. 

Verfolgen Sie fortwährend
Ihre Sendungen mit

unserem umfassenden und 
transparenten System.

Wir garantieren eine
pünkliche Lieferung auf  32 
Routen in 169 Ländern und 

Regionen.

GARANTIERTE LIEFERKONDITIONEN –
SCHNELL UND KOSTENGÜNSTIG
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https://ipp.alibabagroup.com

ASSURED TRANSACTIONS
INTELLECTUAL PROPERTY PROTECTION
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Alibaba.com Confidentialhttps://seller.alibaba.com/stories
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ERFOLGREICHE DEUTSCHE KMUs AUF ALIBABA.COM
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IN 3 EINFACHEN SCHRITTEN ERFOLGREICH STARTEN

31

1 2 3Erstellen eines
Alibaba.com Shops

Hochladen von
Produkten

Verbinden mit 
neuen Kunden

Definieren Sie, welche 
Produkte Sie anbieten und 
welche Absatzmärkte Sie 

erschließen möchten.

Treten Sie über Kunden-
anfragen, Angebotsaus-

schreibungen, Online-Messen, 
Live Streaming, uvm. mit neuen 

Kunden in Kontakt

Stellen Sie sich Millionen von 
potentiellen Geschäfts-

partnern  aus aller Welt vor.
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IN 3 EINFACHEN SCHRITTEN ERFOLGREICH STARTEN
DEDIZIERTE ANSPRECHPARTNER & OHNE KOMMISSIONSGEBÜHR!

32

1 2 3Mitgliedschaft Account Management Marketing Services 

✓ 1 oder 2 

Jahresmitgliedschaft

✓ Verified Supplier mit TÜV 

Rheinland

✓ 3 oder 12 Monate 

✓ Anlage Ihrer Stammdaten, 

Shop, Produkte, etc.

✓ Analysen und 

Verbesserungen

✓ Keyword Advertisement

✓ SEO Optimierungen

✓ RFQ Management
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EINFACH DIGITAL 
GLOBAL
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Alibaba.com ConfidentialGo to: https://tolsentools.en.alibaba.com/
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Go to: https://alibaba.zoom.us/webinar/register/6316781968824/WN_xO8VmftVSHKeYeq2O5wlIw

Besuchen Sie unsere Webinare …

39

14. März, 10-11 Uhr 

virtuell
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Go to: https://goglobalwithalibabagroup.splashthat.com/

.. oder unsere Veranstaltungen! 

28. März, 9-13 Uhr

Düsseldorf
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Go to: https://seller.alibaba.com/pages/germanoutlook Go to: https://seller.alibaba.com/pages/msme22Go to: https://sustainability.alibabagroup.com/en
41
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DANKE PVH!
Lassen Sie uns gemeinsam deutsche Qualität in den Welt bringen! 

Go to: www.linkedin.com/in/florianforster


