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DIE ZUKUNFT 
DES PVH
8. PVH-Kongress
13. + 14. März 2025 in Köln

KI + Social Selling  
als heimliche
Verkaufs-Kollegen?



 

 

 

  
   

  

 
 

  

 

  
  

  

  

   
   
 

 

  

   
  
  

 

  

  
 
  

  
 

 

 

  

  
  
  

  

   
  
 

 

  
  
  

 
  

Liebe Kolleginnen und Kollegen,
sehr geehrte Damen und Herren,

der Werkzeughandel steht in einem schwierigen wirtschaftlichen Umfeld vor großen Herausforderun-
gen: Die fortschreitende Digitalisierung verändert Prozesse wie auch das Einkaufsverhalten. Innovative 
Technologien, wie Künstliche Intelligenz (KI), gewinnen zunehmend an Bedeutung.

Unter dem Motto „KI + Social Selling als heimliche Verkaufskollegen?“ widmet sich der 8. PVH-Kon-
gress diesen zukunftsweisenden Themen mit einer neuen Marktuntersuchung, spannenden Fachvor-
trägen und praxisnahen Erfahrungsberichten. 

Lassen Sie uns gemeinsam einen Blick auf die Trends und Entwicklungen der Branche werfen. Freuen 
Sie sich auf anregende Diskussionen, zahlreiche Networking-Möglichkeiten – sowohl in den Pausen als 
auch beim gemütlichen Branchenabend im Brauhaus Früh – sowie ein kurzweiliges Rahmenprogramm. 
Nutzen Sie die Möglichkeit, sich Anregungen zu holen, um Kunden stärker an den regionalen Fach-
handel zu binden. 

Verpassen Sie nicht das Branchenevent des Frühjahrs und gestalten Sie die Zukunft des PVH aktiv mit. 
Wir freuen uns auf Sie!

Ihre

	 Dr. Paul Kellerwessel 	 Lothar Bauer	 Thomas Glockseisen 	 René Kruk
	 Präsident des ZHH 	 Präsident des FDM	 Vorsitzender des FWI 	 Vorsitzender Fachverband
		   		  Elektrowerkzeuge im ZVEI

Donnerstag, 13. März 2025

ca. 15.00 Uhr:			�   Besichtigungsprogramm
			   •  Führung über das Dach des Kölner Doms 
			   •  Führung durch Köln mit Time Ride 
			   •  StadionTour im RheinEnergieSTADION 

ab 19.00 Uhr:			   Der Branchenabend im Brauhaus Früh.

8. PVH-Kongress
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Freitag, 14. März 2025

09.00 Uhr			   Begrüßung
			�   René Kruk  

Vorsitzender FV Elektrowerkzeuge – ZVEI, Frankfurt 

09.10 Uhr			   PVH Markt- und Zukunftsanalyse
			   KI und Social Selling im B2B
			�   Referent: Dr. Kai Hudetz 

IFH Köln GmbH, Köln

10.00 Uhr			�   Commerce in 2025 –  
Ein Blick auf den Handel & den Kunden

			   Referentin: Dr. Sophie Florian 
			   Google Germany GmbH, Hamburg

10.50 Uhr			   Kaffeepause

11.30 Uhr			   1. Block – Praxisbeispiel
	 		  �Angebotskommunikation 3.0 –  

Soziale Netzwerke im Lichte des B2B
			�   Referentin: Claudia Studtmann  

META Group Deutschland GmbH, Hamburg

12.10 Uhr 			�   Social Selling Revolution:  
So gestalten Sie Vertrieb und Marketing neu

			   Referent: Joubin Rahimi  
			   synaigy GmbH, Köln

13.00 Uhr 			   Mittagspause

14.05 Uhr 			   2. Praxisbeispiel: 
			�   Zukunftssicherer Vertrieb:  

KI und Messenger als Schlüssel zum Erfolg
			   Referent: Jakob Schweihofer 
			   Fa. Winfried Schweihofer, Mertingen

14.40 Uhr 			�   Wandel im Unternehmen:  
KI und die Rolle der Führungskraft

			   Referent: Gary Lee Lauf  
			   KI Unternehmensberatung GmbH, Hamburg

15.25 Uhr 			�   20 KIs, die dein Unternehmen und seine  
Prozesse im Vertrieb revolutionieren

			   Referent: Florian Arndt  
			   Sons of Motion Pictures GmbH, Leipzig

16.25 Uhr			   Schlusswort und Zusammenfassung
			   Dr. Paul Kellerwessel  
			   Präsident des ZHH, Düsseldorf

Moderation			�   Tom Hegermann 
Journalist
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Mit freundlicher Unterstützung von:

Tagungsort: 	 �Congress-Centrum Nord, Koelnmesse (Rheinsaal)
	 Deutz-Mülheimer Str. 111, 50679 Köln

Träger: 	�� Zentralverband Hartwarenhandel e.V. (ZHH), Düsseldorf
	�� Fachverband Elektrowerkzeuge im ZVEI e.V., Frankfurt
	�� Fachverband Werkzeugindustrie e.V. (FWI), Remscheid
	��� Fachverband des Maschinen- und Werkzeug-Großhandels e.V. (FDM)

Veranstalter: 	 ZHH Dienstleistung GmbH
	� Eichendorffstraße 3 • 40474 Düsseldorf
	� Tel.: 0211/470 50-0
	� E-Mail: zhh@zhh.de • Internet: www.pvh-kongress.de

Tagungsgebühren: 	 395,–  Euro für Mitglieder der o.g. Verbände
	 495,– Euro für Nichtmitglieder 

	 �Inklusive Abendveranstaltung mit Speisen und Getränken am 13. März 2025 
sowie Mittagessen, Kaffeepausen und Tagungsgetränken am 14. März 2025

	 Ohne Abendveranstaltung:
	 295,– Euro für Mitglieder
	 395,– Euro für Nichtmitglieder

Bis zum 23. Januar 2025 gewähren wir einen Frühbucherrabatt von 55,– Euro. Ab der 3. Person eines Unterneh-
mens reduziert sich die Tagungsgebühr um 25,– Euro. Alle Preise zzgl. der gesetzlichen MwSt. 

Über den QR-Code oder unter www.pvh-kongress.de gelangen Sie direkt zum An-
meldeformular. Die Bestätigung und Rechnung erhalten Sie nach Eingang der Anmeldung.  
Stornierung: Bis zum 19. Februar 2025 wird eine Bearbeitungsgebühr von 50,– Euro 
erhoben. Danach wird die gesamte Teilnehmergebühr fällig. Eine Vertretung des ange-
meldeten Teilnehmers ist jederzeit möglich.
Der Veranstalter behält sich Referenten- sowie Themenänderungen vor. Die im Rahmen 
des Events gemachten Foto- und Videoaufzeichnungen können durch den Veranstalter 
uneingeschränkt veröffentlicht werden. Alle Personenbezeichnungen sind geschlechts-
neutral gemeint.

Datenschutz: Widerspruchsrecht: Wir verarbeiten Ihre personenbezogenen Daten auf Grundlage von Art. 6 
Abs. 1 S.1 lit. b DSGVO. Sie können der Verarbeitung oder Nutzung Ihrer personenbezogenen Daten für den 
Zweck der Werbung jederzeit beim Zentralverband Hartwarenhandel e.V., Eichendorffstr. 3, 40474 Düsseldorf, 
Tel.: 0211 47050-0, zhh@zhh.de, gemäß Art. 1 Abs. 2 DSGVO widersprechen.

Der Non-Profit-Verband im PVH

U n t e r n e h m e n s g r u p p e


